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报告说明:

    博思数据研究中心发布的《2012-2016年中国商业银行同业业务现状分析及投资前景研究报

告》共五章。报告旨在为投资者或企业管理者提供一个关于商业银行同业业务产品的投资及

其市场前景的深度分析，为投资者和企业管理人传递正确的投资经营理念和选择，提供一个

中立、全面的投资指南手册，为商业银行同业业务产品市场投资提供一个可供参照的标准。

从而可以科学的帮助企业取得较高的收益。 

     通过《2012-2016年中国商业银行同业业务现状分析及投资前景研究报告》，生产企业及投

资机构将充分了解产品市场、原材料供应、销售方式、市场供 需、有效客户、潜在客户等详

实信息，为研究竞争对手的市场定位，产品特征、产品定价、营销模式、销售网络和企业发

展提供了科学决策依据。

     传统信贷增长放缓，银行同业业务却如雨后春笋成长。2012年6月末，兴业银

行(11.87,-0.10,-0.84%)中期同业资产比例高达 39.62%。成为首个同业资产超贷款的银行。大背

景是，以存放同业、拆出资金、买入返售构成的同业资产正在成为银行资产主角之一，同业

较为活跃的股份制 和城商行的同业资产占比已普遍超过20%。 

    同业业务也成为了拉动银行业务的主要动力。2012年上市银行中报显示， 16家上市银行同

业资产同比增幅超过50%的达到11家，远远超过同期上市银行资产增速。 

    商业银行同业业务的急速扩张近期引起市场关注，特别是同业负债规模增长较快，银行存

款波动性加大，对同业资金依赖性增强，其中所蕴藏的流动性风险隐患更是引起市场普遍担

忧。 
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