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说明、目录、图表目录

报告说明:

    博思数据发布的《2015-2020年中国医药连锁市场监测及投资前景研究报告》共八章。首先

介绍了连锁经营的概念、特征，医药连锁的要素、优势等方面的内容，接着具体分析了国内

外医药连锁 行业的发展状况。随后，报告全面阐述了中国连锁药店的赢利模式、经营策略，

多元化经营等内容，并深入分析了国内医药连锁重点企业的经营状况。最后，报告分析了中

国医药连锁的投资机遇及风险，对医药连锁行业的发展趋势及前景做出了科学的预测。 

    连锁经营是一种商业组织形式和经营制度，是指经营同类商品或服务的若干个企业，以一

定的形式组成一个联合体，在整体规划下进行专业化分工，并在分工基础上实施集中化管理

，把独立的经营活动组合成整体的规模经营，从而实现规模效益。 

    连锁药店有三种连锁形式，即正规连锁药店、自由连锁药店、加盟连锁药店。连锁药店突

破了传统药店集中在特定商业中心的格局，深入居民小区或城乡结合部，空间和时间的改变

使消费者可以随时随地得到所需的药品和服务。医药连锁企业凭借其强大的网点辐射力和品

牌号召力牢牢地控制了许多城市的药品销售终端。 

    受中国医药行业高速发展和中国人口老龄化加剧的影响，中国药品零售市场发展迅速，连

锁企业不断扩张，药店数量持续增加。2013年，中国零售药店连锁门店达近19万家，同比增

长5.6%。其中，连锁直营门店数量同比增长8.8%，加盟门店同比下降0.4%，而单体门店同比

下降1.4%。中国零售药店连锁率连续五年平缓增长，提升至42.1%。 

    在不断加剧的市场竞争中，医药零售市场保持了较快的发展势头。随着农村两网建设和新

型合作医疗制度改革的推进，农村药品市场也得到了发展，成为连锁药店未来扩张的重点区

域。随着&ldquo;新医改&rdquo;制度的逐步完善和全面推行，我国医药零售市场迎来发展契机

，医药连锁行业进入战略机遇期，发展前景广阔。 

    医药流通体制改革推动我国医药流通行业较快发展，特别是最近几年，随着基本医疗保障

制度的确立、社区卫生中心（站）的建立及新型农村合作医疗覆盖率的提高，市场规模持续

扩大。

    根据国家商务部数据显示，截至 2012 年底，全国共有药品批发企业 1.63 万家；药品零售连

锁企业 3107 家，下辖门店 15.26 万个；零售单体药店 27.11 万个；零售药店门店总数达 42.37 

万个。

     2013 年前100 位药品零售企业的销售额底线为 1.32 亿元，销售额超过 10 亿元的企业有 16 家



，其中销售额超过 50 亿元的有 3  家，30-40 亿元的有 4 家，20-30 亿元的有 3 家，10-20亿元的

有 6 家。零售药店连锁率为 36.01%，比上年提高 1.4  个百分点。

2009-2014年我国零售药店连锁率水平走势图年份连锁率2008年35.38%2009年34.95%2010

年34.35%2011年34.62%2012年34.62%2013年36.01%2014年*36.65%

资料来源：商务部

    20余年来，我国连锁药店获得了长足的发展，为全民基本药疗提供了充分的保障。我国连

锁药店从年销售额、门店数量等指标来看都有进步。

2006-2013年中国医药零售连锁行业百强企业销售收入：亿元

资料来源：商务部
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    各地试点取消药品加成，商业企业机会凸显

     2012年是公立医院改革进入深水区的一年，卫生部长陈竺提出，2012年先行在300个试点县

启动取消以药补医工作，力争2013年在县级医院普遍推   行，2015年在所有公立医院全面推开

。北京市年内将在5家医院试点医药分开，取消药品加成与挂号费。首批试点医院包括友谊医

院、朝阳医院、同仁医院、积  水潭医院和儿童医院。自2012年7月1日起，友谊医院首个开始

执行试点，取消挂号费、诊疗费和15%的药品加成，设置医事服务费。从普通号到知名专家   

号，分别收取医事服务费每人次42元到100元不等，医保均报销每人次40元。深圳市从2012年7

月1日起，全市公立医院全面取消药品加成，政府拿出6  亿元进行补贴。



     同时我们也要看到，药品零差率的推广会影响到各方利益群体，取消药品加成之后的补贴

也将成为各地财政的一个重担，各地经济条件不均，地方财政是否有能力覆  盖也是个很大的

问题。因此，这一政策的推广一定不会一帆风顺，但取消药品加成是实现医药分开的必经之

路，政府的决心也是显而易见的。

各地公立医院改革试点，取消药品加成政策出台

资料来源：博思数据整理

    医药支付制度改革，或能彻底改变以药养医

      目前国内存在的支付方式主要有：总额预付制、按病种付费、按人次付费、按项目付费。

一直以来，我国医疗付费机制中占主导地位的是按&ldquo;项目付费&rdquo;制度，即根   据医

疗机构诊疗中所提供项目进行后付费的制度，此种&ldquo;后付制&rdquo;的优点是操作方便，

但与医疗机构的收入直接挂钩的特点，被公认为推动医疗费用不断冲高的原因  之一。支付方

式的改革或许能治愈以药养医的毒瘤。

    总额预付，是指根据一定区域内参保人数、年均接诊总人次数、次均接诊费用水平，测算

一定区域内年度统筹补偿控制总额，经办机构定期预拨，实行总额控制、包干使用、超支分

担的支付方式。

     按病种分组付费，是指根据患者年龄、疾病诊断、合并症并发症、治疗方式、病症严重程

度以及疗效等多种因素，将诊断、治疗手段、及医疗费用均相近的住院患   者，分入若干病组

予以定额付费的医保结算方式。按病种付费也是国际上公认的比较科学合理的收费模式，且

能够遏制、杜绝诊疗过程中出现的&ldquo;费用追高&rdquo;现象。

    按人次付费，是指医保机构按照预先确定的每个服务人口的付费标准，以及医疗机构签约

服务的参保人员数，向医疗机构支付费用。按人次付费主要用于门诊费用的支付，也可以同

时覆盖门诊和住院费用。

      支付方式改革的难点就在于预算管理，医保部门如何与医疗机构谈判，医保限额到底是多

少。总额预付的总额如何来确定，实现医保部门和医疗机构的利益平衡。按   病种付费的标准

如何确定，不同病情的差异化如何确定。门诊按人次付费的次均限额是多少，不同医疗机构

的次均诊疗费用如何确定，参保人员如何确定签约医疗机  构等等。改革的目标既要实现医保

费用的控制，又要保障参保人员的基本需求得到满足。

医疗体制改革政策对流通环节的影响
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