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说明、目录、图表目录

报告说明:

     博思数据发布的《2022-2028年中国私人银行资产配置市场分析与投资前景研究报告》介绍

了私人银行资产配置行业相关概述、中国私人银行资产配置产业运行环境、分析了中国私人

银行资产配置行业的现状、中国私人银行资产配置行业竞争格局、对中国私人银行资产配置

行业做了重点企业经营状况分析及中国私人银行资产配置产业发展前景与投资预测。您若想

对私人银行资产配置产业有个系统的了解或者想投资私人银行资产配置行业，本报告是您不

可或缺的重要工具。

 第一章 私人银行资产配置与财富管理的理论基础

 第一节 高净值客户的相关理论综述

 一、高净值客户的界定

 二、高净值客户所具有的特征

 三、最新财富报告中高净值人士的统计学特征

 第二节 资产配置的相关理论综述

 一、资产配置概述

 二、资产配置的类型

 三、资产配置的作用

 第三节 家庭财富管理的界定及意义

 一、家庭财富管理的含义

 二、家庭财富管理的目的和原则

  

 第二章 高净值客户及家庭资产配置的现状与趋势

 第一节 现阶段我国高净值客户的资产配置倾向

 一、风险偏好趋于稳健

 二、资产配置趋于多元化

 三、财富目标趋于多样化

 四、增值服务需求个性化

 五、银行机构选择分散化

 第二节 高端客户资产配置模式选择方向

 一、资产配置模式的选择

 二、资产配置的方向



 第三节 高净值客户资产配置的实施步聚

 一、建立个人数据库

 二、数据的处理分析

 三、发展与执行投资计划

 四、定期监控投资状况

 第四节 不同类型高净值客户的资产配置方法

 一、积极进取型

 二、积极稳健型

 三、保守稳健型

 四、保守被动型

 五、自主投资型

 第五节 家庭财富管理的行为分析及风险防控

 一、家庭金融资产配置的宏观特征

 二、约束家庭金融资产配置行为的因素

 三、家庭财富管理风险降低的方式

 四、银行理财产品在资产配置中的作用

  

 第三章 国内外私人银行资产配置策略经验借鉴

 第一节 资产管理前辈-瑞士百达银行

 一、百达银行的概况

 二、&ldquo;家庭办公室&rdquo;服务模式

 三、百达银行的投资承诺与收入分配

 第二节 纽约银行的资产管理业务

 一、美国纽约银行简介

 二、纽约银行的资产管理业务

 三、配套产品与技术支持

 第三节 招商银行的螺旋提升四步法

 一、实施财富管理的方法

 二、资产配置偏移度测试

 三、基金配置流程

  

 第四章 高净值客户资产配置案例分析



 第一节 千万富翁：保值增值是关键

 一、客户基本资料

 二、理财目标

 三、财务分析

 四、配置方案

 第二节 房地产老总：理财无所适从

 一、客户基本资料

 二、理财目标

 三、财务分析

 四、配置方案

 第三节 高净值家庭：预备50岁乐活退休

 一、客户基本资料

 二、理财目标

 三、财务分析

 四、配置方案

 第四节 事业女强人：如何保证生活品质

 一、客户基本资料

 二、理财目标

 三、财务分析

 四、配置方案

 第五节财务总监：50岁实现财务自由

 一、客户基本资料

 二、理财目标

 三、财务分析

 四、配置方案

  详细请访问：http://www.bosidata.com/report/F74382SQT3.html

http://www.bosidata.com/report/F74382SQT3.html

